
MODUL AJAR

Profil Pekerjaan/Profesi dan Peluang Usaha di Bidang Pemasaran

A. Identitas Modul

Satuan Pendidikan	: SMKN 1 KUTA CANE
Mata Pelajaran	: Dasar-Dasar Pemasaran
Elemen		: Profil pekerjaan/profesi dan peluang usaha di bidang pemasaran
Kelas/Fase		: X / Fase E
Alokasi Waktu	: 4 JP (2 × pertemuan)
Model Pembelajaran	: Problem Based Learning (PBL)
Metode		: Diskusi, tanya jawab, observasi, presentasi, dan penugasan


B. Kompetensi Awal

Peserta didik telah memiliki pengetahuan dasar mengenai kegiatan jual beli dan pemasaran yang ditemui dalam kehidupan sehari-hari.

C. Profil Pelajar Pancasila

Peserta didik diharapkan memiliki:

1. Bernalar kritis dalam menganalisis pekerjaan dan peluang usaha.
2. Kreatif dalam menemukan ide usaha di bidang pemasaran.
3. Gotong royong dalam menyelesaikan tugas kelompok.
4. Mandiri dalam mengembangkan ide dan menyampaikan hasil pekerjaan.

D. Tujuan Pembelajaran

Setelah mengikuti pembelajaran, peserta didik mampu:
1. Menjelaskan pengertian profesi di bidang pemasaran.
2. Mengidentifikasi berbagai jenis pekerjaan di bidang pemasaran.
3. Menjelaskan tugas dan tanggung jawab setiap profesi pemasaran.
4. Mengidentifikasi kompetensi yang diperlukan dalam pekerjaan pemasaran.
5. Menjelaskan peluang usaha di bidang pemasaran.
6. Menganalisis peluang usaha berdasarkan kebutuhan konsumen
7. Membuat rancangan sederhana peluang usaha di bidang pemasaran.
8. Mempresentasikan hasil rancangan usaha secara percaya diri.



E. Materi Pembelajaran

1. Pengertian Profesi di Bidang Pemasaran

Profesi di bidang pemasaran adalah pekerjaan yang berkaitan dengan kegiatan merencanakan, mempromosikan, menjual, dan mendistribusikan produk atau jasa kepada konsumen.

Tujuan utama kegiatan pemasaran adalah memenuhi kebutuhan konsumen sekaligus membantu perusahaan atau pelaku usaha memperoleh keuntungan.

2. Jenis-Jenis Profesi di Bidang Pemasaran

No.	Profesi	Tugas Utama

1	Sales/Pramuniaga	Menawarkan dan menjual produk kepada konsumen
2	Marketing Staff	Merencanakan dan melaksanakan kegiatan pemasaran
3	Digital Marketer	Melakukan pemasaran melalui media digital
4	Social Media Specialist	Mengelola media sosial untuk promosi
5	Content Creator	Membuat konten untuk menarik konsumen
6	Customer Service	Melayani dan membantu kebutuhan pelanggan
7	Merchandiser	Mengatur tampilan dan penempatan produk
8	Brand Specialist	Membantu membangun dan menjaga citra merek
9	Sales Promotion	Melaksanakan kegiatan promosi penjualan
10	Entrepreneur/Wirausaha	Menciptakan dan mengembangkan usaha


3. Kompetensi yang Dibutuhkan

Beberapa kemampuan yang dibutuhkan dalam pekerjaan pemasaran antara lain:
Komunikasi yang baik
Kemampuan bekerja sama
Kreativitas
Kemampuan bernegosiasi
Kemampuan menggunakan teknologi
Kemampuan memahami kebutuhan konsumen
Kemampuan melakukan promosi
Kemampuan memecahkan masalah
Percaya diri
Memiliki sikap jujur dan bertanggung jawab

4. Peluang Usaha di Bidang Pemasaran

Perkembangan teknologi dan media sosial menciptakan banyak peluang usaha baru.
Contohnya:
a. Reseller

Menjual kembali produk milik supplier dengan memperoleh keuntungan dari selisih harga.

b. Dropshipper
Menjual produk tanpa harus menyimpan stok sendiri. Produk dikirim oleh supplier kepada konsumen.

c. Toko Online
Menjual produk melalui marketplace atau media sosial.

d. Jasa Digital Marketing
Membantu pelaku usaha melakukan promosi melalui media digital.

e. Jasa Pembuatan Konten
Membuat foto, video, poster, atau konten promosi untuk suatu produk.

f. Affiliate Marketing
Mempromosikan produk melalui tautan khusus dan memperoleh komisi dari penjualan yang dihasilkan.

F. Pertanyaan Pemantik

Guru dapat mengajukan pertanyaan:
1. Pernahkah kalian membeli barang melalui media sosial atau marketplace?
2. Menurut kalian, siapa yang bertugas mempromosikan produk tersebut?
3. Mengapa sebuah produk perlu dipasarkan?
4. Pekerjaan apa saja yang berhubungan dengan pemasaran?
5. Jika kalian memiliki modal yang terbatas, usaha pemasaran apa yang dapat dilakukan?

G. Langkah-Langkah Pembelajaran

Pertemuan 1

Pendahuluan – 15 menit
1. Guru memberi salam dan mengecek kehadiran.
2. Guru menyampaikan tujuan pembelajaran.
3. Guru memberikan pertanyaan pemantik.
4. Guru mengaitkan materi dengan pengalaman peserta didik berbelanja secara offline maupun online.

Kegiatan Inti – 60 menit
Orientasi masalah
Guru memberikan kasus:

> Sebuah usaha makanan lokal memiliki produk yang bagus, tetapi penjualannya masih sedikit karena kurang dikenal masyarakat.
Peserta didik diminta memikirkan cara pemasaran yang tepat.
Mengorganisasi peserta didik
Peserta didik dibagi menjadi beberapa kelompok.
Setiap kelompok mencari informasi mengenai:
Jenis profesi pemasaran.
Tugas masing-masing profesi.
Kompetensi yang dibutuhkan.
Peluang usaha pemasaran.
Diskusi
Peserta didik mengisi LKPD berdasarkan hasil diskusi.
Presentasi
Setiap kelompok mempresentasikan hasil diskusinya.

Penutup – 15 menit
1. Guru dan peserta didik menyimpulkan materi.
2. Guru memberikan umpan balik.
3. Peserta didik melakukan refleksi.

Pertemuan 2

Pendahuluan – 10 menit
Guru mengulas materi pertemuan sebelumnya.

Kegiatan Inti – 65 menit
Peserta didik diminta membuat rancangan peluang usaha di bidang pemasaran.

Rancangan meliputi:
Nama usaha
Produk yang dijual
Target konsumen
Keunggulan produk
Cara pemasaran
Media promosi
Perkiraan harga
Strategi menarik konsumen
Setiap kelompok mempresentasikan hasil rancangan usaha.

Penutup – 15 menit
Guru bersama peserta didik melakukan evaluasi dan refleksi pembelajaran.

H. Asesmen
1. Asesmen Diagnostik
Pertanyaan awal:
Apa yang kalian ketahui tentang pemasaran?
Sebutkan pekerjaan yang berhubungan dengan pemasaran!
Pernahkah kalian melakukan kegiatan menjual atau mempromosikan produk?

2. Asesmen Formatif

Dilakukan melalui:
Keaktifan diskusi
Kemampuan bekerja sama
Pengisian LKPD
Presentasi

3. Asesmen Sumatif
Peserta didik membuat rancangan peluang usaha di bidang pemasaran.
Rubrik Penilaian
Aspek	Skor 1	Skor 2	Skor 3	Skor 4
Pemahaman materi	Kurang	Cukup	Baik	Sangat baik
Ide usaha	Kurang kreatif	Cukup	Kreatif	Sangat kreatif
Strategi pemasaran	Kurang tepat	Cukup tepat	Tepat	Sangat tepat
Kerja sama	Kurang	Cukup	Baik	Sangat baik
Presentasi	Kurang	Cukup	Baik	Sangat baik
Nilai = (Jumlah skor diperoleh / Skor maksimal) × 100

LKPD
Lembar Kerja Peserta Didik
PROFIL PEKERJAAN/PROFESI DAN PELUANG USAHA DI BIDANG PEMASARAN

Nama		: ................................................
Kelas		: ................................................
Kelompok	: ............................................
Tanggal	: ..............................................

Petunjuk

1. Bentuklah kelompok yang terdiri dari 3–5 orang.
2. Bacalah materi yang diberikan guru.
3. Diskusikan setiap pertanyaan bersama anggota kelompok.
4. Tuliskan jawaban dengan jelas.
5. Presentasikan hasil pekerjaan kelompok.

Kegiatan 1 – Mengenal Profesi Pemasaran
Lengkapilah tabel berikut.

No.	Profesi	Tugas Utama	Kompetensi yang Dibutuhkan

1	Sales		
2	Digital Marketer		
3	Customer Service		
4	Social Media Specialist		
5	Content Creator		


Pertanyaan

1. Profesi pemasaran apa yang menurut kelompok kalian paling menarik?
Jawaban:
........................................................................
........................................................................
2. Mengapa profesi tersebut menarik bagi kalian?
Jawaban:
........................................................................
........................................................................

3. Apa kemampuan yang harus dimiliki seseorang untuk menjalankan profesi tersebut?
Jawaban:
........................................................................
........................................................................

Kegiatan 2 – Menganalisis Peluang Usaha

Perhatikan lingkungan sekitar kalian.

Tuliskan 3 peluang usaha yang menurut kelompok kalian dapat dikembangkan.

No.	Ide Usaha	Target Konsumen	Cara Pemasaran

1			
2			
3			


Pertanyaan

1. Dari ketiga ide tersebut, usaha mana yang paling berpeluang?
Jawaban:
........................................................................

2. Apa alasan kalian memilih usaha tersebut?
Jawaban:
........................................................................

3. Siapa target konsumennya?
Jawaban:
........................................................................

4. Media apa yang akan digunakan untuk memasarkan produk?



Jawaban:
........................................................................

---

Kegiatan 3 – Membuat Rancangan Usaha

Buatlah rancangan sederhana usaha pemasaran.
Nama Usaha:
..................................................................
Produk/Jasa:
..................................................................
Target Konsumen:
..................................................................
Keunggulan Produk:
..................................................................
Harga Produk:
..................................................................
Media Promosi:
..................................................................
Strategi Pemasaran:
..................................................................
Slogan/Tagline:
..................................................................


Kegiatan 4 – Membuat Ide Promosi

Buatlah contoh kalimat promosi untuk produk yang telah kalian pilih.
Kalimat promosi:

........................................................................
........................................................................
........................................................................

Kemudian buatlah sketsa sederhana poster/media promosi pada kotak berikut:

┌──────────────────────────────────────┐
│                                      │
│                                      │
│          TEMPAT POSTER               │
│                                      │
│                                      │
│                                      │
└──────────────────────────────────────┘


Kegiatan 5 – Presentasi
Presentasikan hasil rancangan usaha kelompok kalian di depan kelas.
Penilaian Presentasi
Aspek	Skor
Penguasaan materi	1–4
Kreativitas ide usaha	1–4
Strategi pemasaran	1–4
Kerja sama kelompok	1–4
Kemampuan presentasi	1–4
Total	/20
---

Refleksi Peserta Didik
Jawablah dengan jujur.

1. Apa pengetahuan baru yang saya dapatkan?
........................................................................

2. Profesi pemasaran apa yang ingin saya ketahui lebih lanjut?
........................................................................

3. Apa peluang usaha yang ingin saya coba kembangkan?
........................................................................

4. Apa kesulitan yang saya alami selama mengerjakan LKPD?
........................................................................

5. Bagaimana cara saya mengatasi kesulitan tersebut?
........................................................................

Kesimpulan

Pemasaran tidak hanya berkaitan dengan menjual produk, tetapi juga mencakup berbagai profesi dan peluang usaha yang membutuhkan kreativitas, komunikasi, teknologi, serta kemampuan memahami kebutuhan konsumen.
